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• Sistema financiero de dimensión limitada: préstamos representan

15 % del PBI (Chile 120% y Brasil 105%).

• PyMEs con limitado acceso al crédito: apenas 15% de sus

inversiones son financiadas con préstamos (LCIP aumentó el financiamiento
y el plazo pero en su mayoría de PyMEs ya bancarizadas).

• Préstamos concentrados en el corto plazo: solamente 36% de los

préstamos tienen un plazo mayor a 1 años y 24% superan los 2 años (4% de
los depósitos con plazo mayor a 3 meses).

• Concentración de los préstamos en CABA y PBA: 47% en CABA y

22% en PBA



LINEAMIENTOS GENERALES

• Desde el Ministerio de la Producción (MP) buscamos generar
mecanismos que permitan financiar la producción en
condiciones competitivas de acceso, plazos y tasas.

• En este contexto hemos desarrollado una estrategia de
financiamiento bajo tres premisas fundamentales

– Simplicidad

– Transparencia

– Alcance

• En este marco el BICE, en conjunto con las diferentes
reparticiones del Ministerio, será el catalizador del
financiamiento productivo.

BANCO DE INVERSIÓN Y COMERCIO EXTERIOR



Estrategia de Financiamiento del Ministerio de la Producción
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1. Impulsar el financiamiento de las PyMEs.

– Incorporar nuevas empresas PyMEs al sistema financiero.

– Impulsar un financiamiento masivo para las PyMEs.

– Canalizar líneas estratégicas en función de la PDP.

– Facilitar el acceso de las PyMEs al mercado de Mercado de Capitales.

2. Generar un mercado de crédito a largo plazo.

– Proveer financiamiento y fondeo a EFIs a plazo.

– Generar información, señales e incentivos para que el sistema
incremente su financiamiento a largo plazo.

VISIÓN Y OBJETIVOS DEL BICE

Ser una parte integral de la Política de Desarrollo Productivo
actuando como un Banco de Desarrollo que complementa
mercados.V
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LA ESTRATEGIA
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Para convertir al BICE en una herramienta integral de la política de desarrollo
productivo, completando mercados y proveyendo financiamiento a tasas y

plazos competitivos, nos apoyaremos en los siguientes tres ejes de acción:

EJES DE ACCION

FOCALIZACIÓN 
de las acciones del 

Banco en función de los 
objetivos de la  política 

de desarrollo 
productivo.

FONDEO
agresivo para ganar 

relevancia dentro del 
sistema financiero que 
atiende la inversión y el 

comercio exterior.

FEDERALIZACIÓN
del alcance del Banco 
para atender aquellos 

segmentos de mercado 
donde el resto del 
sistema no llega.
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ESPACIO DE ACTUACIÓN

BICE A TRAVÉS DE 
EFIS y SGRs (SEGUNDO 

PISO)

BICE A TRAVÉS DE 
EFIS  y SGRs (SEGUNDO 

PISO)

BICE EN FORMA 
DIRECTA: 1er Piso y  
“PRIMER PRÉSTAMO”

BANCA COMERCIAL

BICE EN FORMA 
DIRECTA: 1er Piso y 
“PRIMER PRÉSTAMO”

BICE A TRAVÉS  DE 
COFINANCIAMIENTOS 

Y SINDICADOS

BANCA COMERCIAL

BANCA COMERCIAL

MEDIANO LARGOCORTO

GRANDE

MEDIANA

PEQUEÑA

TAMAÑO DE 
EMPRESA

PLAZO

BANCA COMERCIAL 
(LUEGO DE QUE BICE LA 
INCLUYÓ EN SISTEMA)



Instrumentos Financieros
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INSTRUMENTOS DEL BICE - LÍNEAS DE CRÉDITO

– Inversión Productiva
– PyMES y Cooperativas
– Empresas No PyMES
– Adelantos de Inversión

– Capital de Trabajo Asociado
– Promoción de Exportaciones
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– Financiación de Leasing

– Cofinanciación



INVERSIÓN PRODUCTIVA

A B C

3 Años 3,00% 4,00% 5,00%

4 Años 3,25% 4,25% 5,25%

5 Años 3,50% 4,50% 5,50%

10 Años 4,00% 5,00% 6,00%

15 Años 6,50% 7,50% 8,50%

Riesgo
Plazo A B C

3 Años 3,50% 4,50% 5,50%

4 Años 3,75% 4,75% 5,75%

5 Años 4,00% 5,00% 6,00%

6 Años 4,25% 5,25% 6,25%

10 Años 4,50% 5,50% 6,50%

Riesgo
Plazo

Pesos : Badlar+

Badlar+4,5

Techo: Licip (22%)

Pymes 

Esquemas de 
Subsidio de tasas: 

Ejemplo:  SEPYME, 
Desarrollo de 

Proveedores, Plan 
Belgrano productivo, 1er 

crédito, SGRs, etc.

Proyectos de inversión para reconversión y modernización productiva
incluyendo la adquisición de bienes de capital nuevos y usados.

No 
pymes

Dólares



CAPITAL DE TRABAJO y EXPORTACIONES

A B C

Hasta 1 Año 4,00% 5,00% 6,00%

Hasta 2 Años 4,25% 5,25% 6,25%

Hasta 3 Años 4,50% 5,50% 6,50%

Riesgo
Plazo

Capital de Trabajo Asociado: línea destinada a financiar capital de
trabajo asociado a un proyecto de inversión

A B C

Hasta 210 Días 3,75% 4,50% 5,25%

Más de 210 Días 4,75% 5,50% 6,25%

Riesgo
Plazo

Promoción de Exportaciones: i) Prefinanciación: hasta el 75% del
valor FOB de la exportación. ii) Financiación: hasta el 100% del valor FOB de
la exportación de productos primarios, MOA , MOI y plantas “llave en
mano”.



El BICE provee fondeo a las operaciones de las EFIs y/o
Empresas de Leasing, quienes asumen el riesgo de crédito. El
producto es ágil operativamente y atractivo comercialmente.
Permite complementariedad con organismos provinciales.

Líneas:

– Financiación de Inversiones: tiene como objetivo financiar,
a través de entidades financieras, proyectos de inversión y la
adquisición de bienes de capital, nuevos, destinados a las
actividades económicas prioritarias

– Financiación de Leasing: ofrece financiamiento en segundo
piso, bajo la modalidad de contratos de leasing, operando a
través de entidades financieras y empresas dadoras de leasing.

PRODUCTOS ENTIDADES FINANCIERAS



COFINANCIACIÓN – PRÉSTAMOS SINDICADOS

El cofinanciamiento apunta a aquellos créditos en los cuales por
magnitud/recursos, una entidad sola no puede atenderlos.

Utilizar este mecanismo permite estructurar operaciones
movilizando recursos a distintos plazos (incluso compartiendo
garantías).

Ventajas competitivas del BICE

• Somos un socio más que un competidor.

• No vamos detrás de los negocios que un banco tradicional
busca (cross-selling).

• Asumimos riesgo de largo plazo.

• Podemos movilizar recursos de la Banca Multilateral.



Otros Instrumentos

– Sociedades de Garantía Reciproca: Se incentivará a que el

sistema de SGR se vuelque a garantizar préstamos de largo plazo.

– Inclusión Financiera: implementaremos un programa integral

para facilitar el acceso al financiamiento “Primer Crédito PyME” que

permita una mayor bancarización de las mismas.

– Mercado de capitales: estamos en proceso de diseño de un

mecanismo para facilitar que las PyMEs puedan financiarse mediante

la emisión de Obligaciones Negociables en el mercado de capitales.

INSTRUMENTOS ADICIONALES
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Muchas Gracias

www.bice.com.ar


